
Ventas

PARA ACL

Las soluciones de software de ACL 
le brindan a las organizaciones 

confianza en la exactitud y la integridad  
de las transacciones esenciales para
sus procesos comerciales e informes 

A continuación, encontrará ejemplos
de los tipos de controles y pruebas analíticas 

que permite la tecnología de ACL.
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ANÁLISIS DE VENTAS 
Análisis de las tendencias de ventas comparando los  
periodos anteriores con el actual 
Comparación de la relación entre las ventas actuales y
las cuentas por cobrar (baja-alta, alta-baja) 
Identificación de los volúmenes más importantes en  
dólares por producto, cliente, representante de ventas, etc. 
Resumen del rendimiento de las ventas en el tiempo por 
comercio, región y producto 
Comparación de las ventas de productos actuales con las 
ventas registradas en busca de tendencias y análisis de 
demanda 
Generación de informes de rentabilidad y ventas por 
representante de ventas, producto o cliente 
Selección de cualquier gama de productos para su análisis 
actual y del período a la fecha 
Resumen de los envíos por depósito para análisis de 
distribución de productos 

 

CONTROL DE LAS ÓRDENES DE COMPRA 
Análisis de la demanda de productos resumiendo los 
productos ordenados por vencimiento 
Manejo de las órdenes morosas mostrando los días de   

Informe sobre la correlación entre los artículos enviados y  
los pedidos 

 

ADMINISTRACIÓN DE ÓRDENES DE COMPRA 
Identificación de órdenes de compras duplicadas o recibos  
sin órdenes de compra 
Conciliación de los recibos comparando las cuentas a  
pagar devengadas con los artículos recibidos 
Análisis de las entregas tardías en busca de su impacto  
en los trabajos, proyectos u órdenes de compra aplicables 

 

CUENTAS A PAGAR 
Extracción de facturas registradas con números de orden 
de compra duplicados 
Identificación de distribuciones a cuentas que no se 
encuentren en el libro mayor de los proveedores 
Revisión de los gastos mensuales recurrentes y  
comparación con las facturas registradas/pagadas 
Correlación de los comprobantes o facturas registrados  
con los montos consignados en las órdenes de compra 
Creación de un resumen de actividades respecto de los 
proveedores con productos duplicados 
Extracción de las facturas totales registradas del año para 
descuentos exactos a los proveedores 
Generación de requisitos de efectivo por banco, período, 
producto, proveedor, etc. 
Aislamiento de las variaciones en los precios unitarios de 
los proveedores por producto, con el paso del tiempo 
Conciliación del registro de cheques con los desembolsos  
por facturación de los proveedores 
Revisión de los gastos mensuales recurrentes y  
comparación con las facturas registradas/pagadas 

 

CUENTAS POR COBRAR 
Cálculo de los ingresos perdidos a partir de los cargos 
incidentales no abonados por el cliente, etc. 
Determinación de los costos incidentales comparando los 
días de cobro por cliente 
Extracción de variaciones en el cruce de los giros a cuentas 
por cobrar abiertas 
Generación de resúmenes de facturas por cliente, factura, 
monto, etc. 
Identificación de los créditos que superan los plazos de 
descuento de acuerdo con los días de pago 
Identificación de recibos, créditos y facturas duplicados, en 
cualquier orden 
Identificación de facturas, saldos y notas de crédito de valor 
elevado 

Información y anticuación de las cuentas por cobrar en 
cualquier formato 
Información de brechas en la secuencia de las facturas 
generadas 
Exposición de las variaciones entre los documentos de 
entrega y las facturas 
Identificación de facturas, saldos y notas de crédito de
valor elevado 
Informe sobre los saldos de acreedores anticuados en 
cualquier formato necesario 
Identificación de las cuentas con la actividad más vieja 
para el seguimiento de las ventas 
Información de brechas en una secuencia de las facturas 
generadas 
Aislamiento de los montos de ventas promedio por  
producto, representante de ventas, región, etc. 
Número de dias de co branza resumido por cliente, por 
representante de ventas por región etc. 

 

ADMINISTRACIÓN DE PROVEEDORES 
Conciliación de las deudas de los proveedores  
seleccionados registradas contra las órdenes de compra 
Resumen de las facturas por sumas importantes que no 
cuentan con las respectivas órdenes de compra, por
monto, por proveedor, etc. 
Un seguimiento de auditoría para todos los desembolsos  
por orden de compra, proveedor, etc. 
Resumen de los desembolsos de efectivo por cuenta,  
banco, grupo, proveedor, etc. 
Extracción de las variaciones en las cantidades de recibos 
y fijación de precios por proveedor y orden de compra 
Cálculo del presupuesto de la relación de materiales con 
proveedores o piezas sustitutas en busca de menores

 

CONTROL DE STOCK E INVENTARIO 
Determinación de la viabilidad financiera de la gestión 
LIFO versus FIFO 
Identificación de los artículos del inventario que estén 
obsoletos ordenados en función del análisis de su rotación 
Aislamiento y análisis de las operaciones de valores  
elevados, por valor, grupo, etc. 
Informe sobre los productos por orden de rentabilidad
(baja-alta, alta-baja) 
Segregación de las variaciones de la fijación de precios 
estándar en orden de los montos en dólares 
Análisis estadístico del uso y ordenamiento para mejorar 
la rotación 
Resumen y clasificación por estratos de la rotación por 
artículo de stock, en cualquier orden 
Análisis de la diferencia entre los costos estándar y los 
costos reales 
Cotejo del volumen de reordenamiento de productos por 
artículo, depósito y proveedor 
Comparación del valor del conteo físico con el valor del 
libro mayor 
Extracción de los productos con cantidad cero o precio  

Identificación de artículos como el volumen anual por  
debajo de la cantidad disponible 
Identificación de los saldos del inicio y finalización por 
clase o grupo 
Aislamiento de las líneas de stock en aquellos casos en  
los que el costo sea mayor que el precio minorista 
Cotejo de los recibos de stock con el libro mayor de 
proveedores e información de las variaciones 
Conciliación de los conteos físicos seleccionados con los 
montos computados 
Información sobre el stock y los saldos elevados utilizando 
cualquier criterio de selección 

Selección de artículos del inventario perpetuo para realizar 
conciliaciones de prueba  

Resumen de productos por grupo, ubicación, tipo, etc.  
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